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Projekts “Nodarbinatiba un uznéméjdarbiba bez robezam” (BEE, Nr.LLI-138)

1.MODULIS | Sadarbibas piedavajuma izstrade un starpnozaru sadarbibas aspekti uznemumos, pasvaldibas
un zinatniski pétnieciskas iestadés
TEMAS: | - Sadarbiba piedavajuma un potencialas sadarbibas plana izstrade
- Ka atrast sadarbibas partnerus un ko vini var piedavat: pasvaldibu atbalsts uznemeéjdarbibas
1 diena, attistibai, zinatniski pétniecisko iestazu iespéjas un citi uznémumi
8 akadé;""ssds - Uznéméjdarbibas mérku, uzdevumu definé$ana un stratégiska, taktiska ricibas plana izstrade
stunaas
2.MODULIS | JAUNU TIRGU APGUSANA
TEMAS: | - Jauni tirgi un to iespé&jas. K3 izveidot e-platformu www.etsy.com?
- Idejas jaunu produktu radisanai un tendencu izpéte, rupnieciskie pétijumi, "labako" ideju izvéle
2 dienas, | - Mérkauditorija. K3 pievérst apmeklétdju uzmanibu un to noturét?
16 | - produktu prototipésanas metode
akadémiskds | _ produktu vizualas un tekstualas komunikacijas planoana: fotografégana, satura sagatavosana
stundas un komunikacijas formati
- Ka planot reklamas stratégiju un ka novertét tas efektivitati?
- Klientu uzvedibas tendences, ka izmantot klientu paradumus un iesaistit tos produktu
reklamésana un pardosana?
3.MODULIS | ZIMOLA 1ZSTRADE UN ZIMOLVEDIBA
TEMAS: | - Ko nozimé labs zimols un kadi ir zimolvedibas galvenie ieguvumi?
- Zimola izstrades un attistibas galvenie posmi. Zimola atsvaidzinasana. Zimola pozicionéjums,
2 dienas®, | veértibas, grafiska identitate
16 | - Zimola komunikacijas izstrade: véstijums, téls, kanali, mérkauditorija, iepakojums, klientu
akademiskas | caryiss un personibas loma
stundas | _ Jauna zimola komunikacija, saskarsmes punkti ar mérkauditoriju
4.MODULIS | TIRGVEDIBA UN JAUNU TIRGU IZPETE
TEMAS: | - Marketinga pétijumu efektivitate un patérétaju paradumu pétijumi un attistiba
1,5 diena*, | - Pardosanas aktivitates: akcijas, atlaides un citi panémieni. Cenu attistibu
12 | - Interneta pétijumu specifika un iespé&jas
akadémiskds | - Klientu apmierinatibas aptauja
stundas | _ aq ir digitalais marketings?
5.MODULIS | KOMUNIKACIJAS PRASMES
TEMAS: | - Personibas zimolvediba un komunikacijas ekosistéma. Reputacijas vadiba
1diena, | - Komunikacijas process, tipi (verbala un neverbala) un formas: tiksanas, telefonsarunas, e-pasti
8 akadémiskas utt.
stundas | . Komunikacijas barjeras: kultdras un uztveres atikiribas
- PrezentéSanas prasmes un prezentacijas izstrade
6.MODULIS | UZNEMEJDARBIBAS PLANOSANA (IESKAITOT FINANSU PLANOSANA)
TEMAS: | - Biznesa ideja un stratégija
2 dienas*, | - Uzneméjdarbibas juridiskie aspekti
16 | - Uznémuma vadi$ana un resursu plano$ana
akadémiskds | _ Finangu resursi un to parvaldiba (ienakumi, izdevumi, naudas plisma)
stundas | _|nyesticijas un kapitala izmaksas
7.MODULIS | INTELEKTUALAIS TIPASUMS UN EKSPORTA IESPEJAS
TEMAS: | - Intelektuala ipasuma jédziens
1,5 diena*, | - Autortiesibas un blakustiesibas, to noteikumi un prasibas. Patenti
12

akadémiskas
stundas

- Juridiskie aspekti starptautiskaja tirdznieciba un sertifikacija arzemju tirgos
- Riski eksporta tirgus apgusana un to parvaldiba



http://www.etsy.com/

